
La société wegamed GmbH, ayant son siège principal à Essen, s’étend. 

                            
 

Nous offrons à partir du 1er novembre 2009 
aux représentant(e)s de commerce 

 
de nouvelles perspectives professionnelles dans un marché en pleine croissance. 
Une mise au courant est toujours assurée sur le site d’Essen. 
 
Profil de l’entreprise 
wegamed GmbH présente et élabore des concepts de diagnostic et de thérapie pour 
les cabinets permettant des soins médicaux couronnés de succès sans effets 
secondaires. Les appareils de diagnostic et de thérapie sont commercialisés dans le 
monde entier et font l'objet d’une amélioration continue. Service et production sont 
assurés en Allemagne. La « wegamed Akademie » assure la recherche, l’information 
et la formation continue. En son sein, scientifiques et thérapeutes travaillent main 
dans la main. Les utilisateurs apprennent les méthodes et la manipulation des 
appareils mis en œuvre, les clients et les spécialistes peuvent poursuivre leur 
formation professionnelle sur de nouveaux concepts, possibilités d’exploitation et 
domaines d’application. 
 
Nous sommes faits pour nous entendre si vous… 

• avez l’expérience de la vente et êtes prêt(e) et capables de suivre une 
formation professionnelle continue 

• apportez une expérience dans les domaines de la médecine ou de la 
médecine naturelle ou du fitness / bien-être et pensez et agissez avec l'esprit 
d'entreprendre 

• êtes grossiste en technique médicale et souhaitez intégrer nos produits dans 
votre offre 

• possédez déjà une structure de vente propre et souhaitez commercialiser nos 
produits                                                          

Nous vous proposons : 
Une préparation à notre entreprise et à nos produits grâce à des formations et à des 
mises au courant intensives. Vous travaillez en étroite collaboration avec nos 
bureaux et bénéficiez d’un soutien énergique lors du traitement des commandes. 
Vous profitez en outre d’un soutien technique et médical, afin de pouvoir répondre de 
façon optimale aux demandes spécifiques des clients. Le/la représentant(e) de 
commerce peut compter sur une rémunération très attrayante sur la base de 
provisions.  
 
Votre candidature : 
Expliquez-nous par écrit pourquoi vous estimez être la personne qu’il nous faut ! De 
préférence par mail info@wegamed.de, à l’attention de M. Peter Mölleney, Directeur. 
Vous pouvez également nous faire parvenir vos documents par la poste : wegamed 
GmbH, Peter Mölleney, Am Zehnthof 189, D-45307 Essen, téléphone 0201 185568-
10.   www.wegamed.de 


